Studien- und Priifungsplan Master Marktorientierte Unternehmensfiihrung

Studien- und Priifungsordnung vom 20. Mai 2011 in der Fassung der 6. Anderungssatzung vom 7. Juli 2021

SoSe 2022 - Anderungen vorbehalten
1. bis 3. Semester

WS SS WS
Vorlesungs-/ Prufungs- Noten-
Priifungs- Form Priifungs- dauer (Min.)/ | gewichtung f. | Semester der
Modul englische Bezeichnung Modulnr. |Modulver-antwortung Dozent Modulart sprache der LV | vorleistung | Priifungsart Umfang d. Modul Priifung 1. Sem. 2, Sem. 3. Sem.
Unternehmensfiihrung SWS | ECTS [ SWS | ECTS | SWS | ECTS
Prof. Dr. Miihlfriedel ELN (Projekt (80 %)
Entrepreneurship Entrepreneurship M101 Prof. Dr. Mihlfriedel Christina Ramgraber PFM D V +Pra (20 %)) Pré 40 Min. 0,0568 1. 4 5
Internationales und interkulturelles Prof. Dr. Kumpf ELN (50% StA + StA
Management International and Intercultural Management M201 Prof. Dr. Kumpf Dr. Badeen PFM D,E/D \ 50% Planspiel) 10-128. 0,0568 2. 4 5
ELN (Prasentations- Prasentations-
X . . unterlage unterlage
Strategische Unternehmens- und Présentations- B0%)+ (ca. 5 Folien)
Markenpositionierung Strategic Corporate and Brand Positioning M202 Prof. Dr. Biirker Prof. Dr. Biirker PFM D S vortrag StA (70%)) StA8-10S. 0,0568 2. 4 5
Management Accounting & Control and
Controlling und Finanzmanagement Financial Management M203 Prof. Dr. Fischer Prof. Dr. Fischer PFM D v schrP 90 0,0568 2. 4 5
Kundenmanagement
Vertriebsmanagement und Sales Management & Business Negotiations Prof. Dr. Gronover
Verhandlungsfiihrung M111 Prof. Dr. Gronover Prof. Dr. Peisl PFM D v schrP 60 0,0568 1. 4 5
Computergestiitzte Datenanalyse in der Computer-aided Data Analysis in Market s A%g‘% " SIATS.
Marktforschung Research M112 Prof. Dr. Martens Prof. Dr. Martens PFM D V.S 2 Pré (e 15 %)) Pré je 10 Min. 0,0568 1. 4 5
BN PrAca. 15 .
Prof. Dr. Gronover (;': f:gn/;,)r; Préije 15-20
Digitales Marketing und eCommerce Digital Marketing and eCommerce M113 Prof. Dr. Gronover Michael Nowak PFM D \ (710%) Min. 0,0568 1. 4 5
Prof. Dr. Gronover 2000 - 4000
Kundenmanagement (CRM) Customer Relationship Management M211 Prof. Dr. Gronover Marc Ebel PFM D v Pra ELN (StA) Worter 0,0568 2. 4 5
Projekt- und Geschftspre g t
Geschéftsprozessmanagement Business Process Management M121 Prof. Dr. Prasch Prof. Dr. Prasch PFM D v schrP 90 0,0568 1. 4 5
Projektmanagement Project Management M221 Prof. Dr. Stauffert Prof. Dr. Stauffert PFM D V.S schrP 90 0,0000 1 4 5
Hormatic Y
Digitale Geschaftsprozesse Digital Business Processes M131 Prof. Dr. Greipl Prof. Dr. Greipl PFM D V,S schrP 60 0,0568 1, 4 5
Data Science und Machine Learning Technologies for Digital Transformation M231 Prof. Dr. Greipl Prof. Dr. Greipl PFM D v schrP 60 0,0568 2. 4 5
Masterarbeit
Forschungsmethodik Business Research Methods M301 Prof. Dr. Gronover Prof. Dr. Marks PFM D E LN (Pra) - 2 2
Masterarbeit Master Thesis M302 Prof. Dr. Gronover PFM D 0,2727 3. 24
Exposé &
Prasentationsu
Kolloquium Colloquium M303 Prof. Dr. Gronover Prof. Dr. Kumpf PFM D nterlage ELN (Pré +Kol) | 30 - 45 Min. 0,0455 3. 2 4
D = Deutsch ELN = Endnotenbildender Leistungsnachweis Mit = Mitarbeit Préa = Préasentation SS = Sommersemester 0 = Ubung
E = Englisch LN = Lei (nicht i PFM = Pflichtmodul S = Seminar StA = Studienarbeit V = Vorlesung/seminaristischer Unterricht
ECTS = Punkte nach dem European Credit Transfer and Accumulation System LV = Lehrveranstaltung Pr = Praktikum schrK = schriftliche Klausur SU = Seminaristischer Unterricht WPFM = Wahipflichtmodul

PrA = Projektarbeit

schrP = schriftiiche Priifung

SWs = T

ws=




